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از اینکه صندوق پژوهش و فناوری دانشگاه تهران را به‌‌عنوان سرمایه‌گذار بالقوه برای کسب‌وکار خود در نظر گرفته‌اید سپاسگزاریم. 
خواهشمند است با توجه به نکات زیر نسبت به تکمیل و ارسال فرم پیش رو جهت درخواست سرمایه گذاری به واحد مشارکت و سرمایه گذاری صندوق پژوهش و فناوری دانشگاه تهران، اقدام فرمایید.
1. اطلاعات مورد نیاز را به دقت و به صورت صحیح وارد نمایید.
2. در هنگام وارد کردن اطلاعات با توجه به واحد های خواسته شده، نسبت به تکمیل فرم ها اقدام فرمایید.
3. در صورت نبود اطلاعات در خصوص موارد خواسته شده، عبارت "-" را در محل نظر تایپ نمایید.
4. پس از تکمیل فایل آن را به صورت ورد و pdf ذخیره کرده و سپس به آدرس vc@uttechfund.ir ارسال نمایید.
5. در هنگام ارسال فایل، عنوان ایمیل را "درخواست سرمایه گذاری جدید" وارد نمایید.

















	
	عنوان طرح

	
	معرف (از چه طریقی با صندوق دانشگاه تهران آشنا شدید؟)


مشخصات اشخاص حقوقي:
	تاریخ ثبت
	محل ثبت
	شماره ثبت
	نوع شرکت
	وضعیت دانش بنیانی
	نام شرکت

	
	
	
	
	
	

	
	نشانی قانونی شرکت

	
	شماره تلفن رابط شرکت
	
	نام و نام خانوادگی رابط شرکت

	
	آدرس سایت


مشخصات سهامداران:
	نام و نام خانوادگی
	سمت
	درصد مالکیت
	تلفن همراه
	مقطع تحصیلی
	رشته تحصیلی

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


مشخصات هیئت مدیره:
	نام و نام خانوادگی
	سمت
	تلفن همراه
	مقطع تحصیلی
	رشته تحصیلی

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



مشخصات کارآفرینان:
	نام و نام خانوادگی
	سمت
	سابقه حضور در طرح
	وضعیت و میزان حضور در طرح(پاره‌وقت،تمام‌وقت)
ساعت‌درماه
	درصد مالکیت
	تلفن همراه
	مقطع تحصیلی
	رشته تحصیلی

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	



	حوزه فناوری:

	فناوری زیستی، کشاورزی و صنایع غذایی☐
	دارو و فرآورده‌های پیشرفته حوزه تشخیص و درمان☐

	مواد پیشرفته و محصولات مبتنی بر فناوری‌های شیمیایی☐
	ماشین‌آلات، مواد و تجهیزات پیشرفته☐

	وسایل، ملزومات و تجهیزات پزشکی☐
	برق و الکترونیک، فوتونیک، مخابرات، سیستم‌های خودکار☐

	فناوری اطلاعات و ارتباطات و نرم‌افزار‌های رایانه‌ای☐
	خدمات تجاری سازی☐

	صنایع فرنگی، صنایع خلاق و علوم انسانی و اجتماعی☐




	سرمایه گذاری قبلی:

	در این بخش کلیه هزینه های انجام شده تا زمان بازدید و تهیه طرح به استناد ارزیابی صورت گرفته ذکر گردد.

	مراحل
	زمان
	مبلغ

	مرحله اول
	
	

	مرحله دوم
	
	

	مرحله سوم
	
	


نحوه تامین هزینه های انجام شده :
	سهم آورده سرمایه گذار (شرکت)
	در این قسمت آورده شرکت وارد شود.

	تسهیلات بانکی/غیر بانکی/حمایت‌ها
	لازم است در این قسمت به تمام تسهیلات اخذ شده مجری در ارتباط با طرح با ذکر نرخ ، مـدت، محـل تـامین اعتبار و آخرین وضعیت بازپرداخت آنها اشاره گردد.



	مساله مدنظر برای پاسخ به آن:

	در این قسمت مساله‌ای که قرار است پس از اجرای طرح به آن پاسخ داده‌شود بیان شود.



	مدت زمان پیش بینی شده برای اجرای طرح ( بر اساس زمانبندی):

	در این قسمت پیش بینی از مدت زمان اجرای بخش‌های اساسی طرح بیان شود.



	مرحله پیشرفت طرح:

	ایده☐
	نمونه اولیه☐

	تولید نمیه صنعتی☐
	تولید انبوه☐



	مدت زمان پیش بینی شده برای ورود به بازار:

	کمتر از 3 ماه☐
	3ماه تا 6 ماه☐

	6ماه تا یکسال☐
	بیشتر از یکسال☐



	میزان فروش گذشته:

	سال
	
	
	
	
	
	

	فروش
	
	
	
	
	
	



	پیشبینی فروش در آینده:

	سال
	
	
	
	
	
	

	فروش
	
	
	
	
	
	


سوابق كاري مرتبط با نوع فعالیت مجري طرح :
	سوابق کاری مجری طرح
	تاریخ شروع
	مدت
	محل

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



	معرفی طرح و ویژگی هاي برجسته آن:

	طرح و ویژگی‌های آن به خوبی شرح داده شود.


آیا مجوزهای لازم اخذ شده است؟ بلی ☐        خیر ☐
مجوزهاي لازم براي راه اندازي كسب و كار:
	شرح مجوز(پروانه/امتیاز)
	سازمان مجوز دهنده
	آیا مجوز اخذ شده است؟
	مهلت اعتبار مجوز

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



	محدودیت‌های طرح:

	در این قسمت محدودیت‌های اجرای طرح بیان شود..



	مشتریان:

	مشتريان شما چه کساني هستند؟ چرا مشتريان به محصولات/خدمات شما نياز دارد؟ اين مشتريان تا چه مدت به اين محصولات/خدمات نياز دارد؟
 رابطه بين مصرف‌کننده و خريدار اصلي به چه صورتي است؟
 مشتريان شما چه ويژگي‌هايي(سن، جنس، سبک زندگي مستقل) دارند؟

	

	اندازه بازار:

	اندازه بازار را مشخص کنيد و نشان دهيد در برآورد اندازه بازار تا چه حد به عواملي از قبيل علاقه‌مندي مشتريان به محصولات/خدمات شما، سطح درآمد آن‌ها و نحوه دسترسي‌شان به محصولات /خدمات خود توجه کرده‌ايد؟



	تخمين سهم بازار و فروش:

	براي محصول شما در بازار چه مقدار تقاضا وجود دارد؟
از کداميک از روش‌هاي برآورد بازار استفاده کرده‌ايد؟ از چه منابعي براي تعيين تقاضاي بازار استفاده کرده‌ايد؟
روند تغيير تقاضا به چه صورتي است؟ در آينده چه سهمي از بازار را به دست خواهيد آورد؟



	مدل درآمدی:

	شیوه هاي بازاریابی و جذب مشتریان شما چگونه خواهد بود؟ 
از چه روشی براي فروش محصولات خود استفاده خواهید کرد؟ توضیح دهید.



	رقبا:

	رقباي بنگاه و کسب و کار شما چه کساني هستند؟
نقاط ضعف و قوت رقبا چيست؟ رقبايتان در چه سطحي هستند؟
اگر فکر مي‌کنيد رقبايي وجود دارند که شما مي‌توانيد بخشي از بازار آن‌ها را تصرف کنيد، در مورد نحوه انجام اين کار توضيح دهيد؟





	مزیت رقابتی:

	آیا محصولی (کالا/خدمات)که عرضه می کنید از مزیت رقابتی خاصی برخوردار است؟ توضیح دهید.



	برنامه زمان‌بندي اجرای طرح:

	در اين قسمت سال به سال ميزان توليد را مشخص نماييد كه در هر سال قادر به توليد چه ميزان محصول با چه تجهيزات و امكاناتي هستيد و درصد تحقق ساليانه خود به هدف توليد را ذكر كنيد؟



	سرمایه مورد نیاز:

	براي برآورد هزينه‌هاي راه‌اندازي و شروع توليد، ميزان سرمايه‌گذاري ثابت، سرمايه در گردش و هزينه هاي توليد
و میزان سرمایه برآورد شده در ازای سرمایه مورد نیاز قید گردد.



	درصد سهام:

	در این قسمت درصد سهام واگذاری مدنظر درازای دریافت مبلغ سرمایه گذاری بیان شود.



	انتخاب سرمایه گذار:

	در این قسمت دلیل انتخاب صندوق پژوهش و فناوری دانشگاه تهران به عنوان سرمایه‌گذار بالقوه بیان شود.



	پیوست‌ها:

	طرح کسب و کار (BP) ☐
	فایل ارزشگذاری ☐

	اکسل پیش‌بینی مالی  ☐
	پیچ‌دک ☐

	کاتالوگ معرفی محصول ☐
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